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教育经历
华南农业大学（双一流）  本科  土地资源管理

社团经历
万粉账号运营——华南农业大学党委宣传部  社交运营部部长

担任社交运营部部长，参与华南农业大学官方微博账号、小红书账号及公众号运营，

多平台内容运营与节点推进：独立负责日常内容发布节奏管理。独立策划小红书内容选题10+篇，独立策划多条高转化小红

书，单条爆款小红书视频获5w+浏览、2.4k赞（同步抖音获4.5k赞、2.5k转发）主导数据复盘优化内容方向，根据校园热点与

广州同城动态制定内容计划，按节点推进选题、审核、排期与发布，使所负责的小红书账号3个月涨粉3w+（广东所有高校小

红书账号中涨粉速度最快）。

跨部门协同与活动统筹：独立负责衔接采编部、策划部等6个部门，统筹10+场校级活动的宣传推进，包括任务分配、素材跟

进、节点督办与发布验收。结合热点提出执行方案，单次校园活动最高发布小红书图文3篇，达到总曝光量10w+，有效提升官

方账号影响力。

华南农业博物馆  讲解部副部长

沟通协调与现场执行：独立完成多场校外团队接待，锻炼了需求沟通、现场执行与灵活调整的能力，接待10+场团体参观。

内容项目与用户导向沟通：独立负责资料整合、讲解稿撰写与多版方案输出。清楚对接政府、高校等不同团体需求，主导定制4

5-90分钟差异化讲解方案，锻炼了信息整合、文案编制能力。

项目经历
大头菜卖不卖｜小红书小工具  

项目介绍： 面向《集合啦！动物森友会》玩家，独立策划并借助 AI 编程工具开发大头菜卖出决策助手，结合价格走势与玩家风险

偏好提供个性化卖出建议。

工具：Codex、小红书小工具开发平台

主要工作：

用户需求与产品设计：洞察玩家“不追求最高价、希望快速判断卖出时机”的需求，将传统价格预测转化为直接的卖出建议；

设计3种风险偏好，满足不同玩家的决策需求。

工作经历
广州凡岛网络科技有限公司  培训运营实习生

活动统筹落地：主导“新星集结营”及日常培训活动，通过制定SOP与风险预案，0事故完成10+场培训活动，单场最高承接

100+人。

用户反馈驱动迭代：自测并对照玩家公开价格记录，发现“记不全报价”“有效价格却分析不出走势”“退出后记录丢失”等使

用痛点，推动两轮迭代：降低填写门槛（填2个时段即可分析）、自动定位当前时段、新增账本备份恢复，让玩家能随手记录、

随时查看。

产品测试与上线：完成小红书平台上架，已有60+人使用；自动化测试从37项扩充至54项。

期望城市：深圳、广州
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个人网站：tongsama.cn
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数据复盘与优化：独立建立课后问卷追访机制，通过满意度评分数据锁定低分课程推动增加30%实操细节，满意度提升至

4.9/5。

个人优势
1.有运营万粉账号的经历，具有较强的文案编写能力，熟悉各平台运行规则

2.掌握ps、可画、秀米、pr、剪映等软件，审美能力好

3.数据分析能力强，熟练掌握excel、熟悉SQL基础查询与操作（SELECT、JOIN、GROUP BY等），能独立完成数据查询等工作

4.具有担任一年校宣传部部长和博物馆讲解员的经历，有组织多场校级活动的经验，善于跨部门沟通和合作，擅于交际、沟通协调

能力强

5.已过英语四六级，英语读写能力良好


